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Global upstream oil and gas investment

Investment in nominal terms
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Global upstream oil and gas investment by company type
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Global conventional resources discoveries and exploration spending as % of total investment
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Base case exploration capex by peer group: 2010-2020F*
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El Negocio de la Exploracion

OIL &

GAS CONSULTANTS

INVERSION EXPLORACION LATAM

E&A spend 2010-2018
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PERCEPCION DE PROBLEMATICA CON EXPLORACION

J
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Percepcion de Destruccion de Valor con la Exploracion
Percepcion de Demanda Cubierta con Reservas Existentes
Abandono de Plays Frontera y Deep Water.

Costos Altos de Hallazgo (Finding Cost)

Reemplazo de Reservas con Shale Plays y Adquisiciones (M&A)

Reservas descubiertas no desarrollables por temas contractuales o
politicos (p.e.Venezuela).

Recorte de Presupuestos Exploracion, Staff y Facilidades



PORQUE EXPLORAR

J Incorporaciéon de Recursos Contingentes y Reemplazo de Reservas vs
Adquisiciones y/o EOR, Infill etc

J Exploracion es la forma mas eficiente de crear valor en E&P

] Para ser Exitoso se Requiere de un Portafolio de Prospectos :

|) Estimacion de riesgo. Minimizar riesgos con resultados previsibles
2) Maximizacion de Valor = Ranking por E[VPN])

3) Alocacion correcta de Capex : Decisiones de inversion.

4) Optimizar a traves de Farm outs / Farm ins




EL ESTADO DEBE FOMENTAR LA EXPLORACION
v ATRAER CAPITAL DE RIESGO PARA ABRIR NUEVOS PLAYSY CUENCAS

v' DESARROLLAR CONOCIMIENTO DEL POTENCIAL EXPLORATORIO

v INCREMENTAR BASES DE RESERVASY RECURSOS DEL PAIS

PROCESOS PARA ATRAER INVERSION EXPLORATORIA
v RONDAS COMPETITIVAS (PERMANENTES O PERIODICAS)

v ACUERDOS DE EVALUACION TECNICAS (TEAS)

v" SISMICA ESPECULATIVA POR PARTE DE PROVEEDORES
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Exploration success rates 2006-2015
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m Overall success rate  mCommercial success rate

Source: Wood Mackenzie. Success rate defined as net discoveries divided by net exploration wells.

Chesapeake has not completed any conventional exploration wells and is excluded from the chart. -

7 Trusted commercial intelligence WOO d MaCI(enZIe
www.woodmac.com . . .

A Verisk Analytics Business
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Cumulative global deepwater resources discovered
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AS CONSULTANTS
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IDEAS FINALES

- La Exploracion crea valor en las condiciones apropiadas de riesgo y
manejo de decisiones de Portafolio

J Es el negocio de mayor creacion de valor mirando solo los casos de éxito
(10 a 100 orden de magnitud en NPV sin riesgo)

J El estado (Agencias o Ministerio) debe fomentar y crear las condiciones
para la inversion a riesgo de las Operadoras

J Las formas mas eficientes de fomentar la Exploracion es a través de

Rondas o AET con contratos atractivos PSC o T&R (Goverment Take <
60%.)



CASO NORUEGA
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Figure 5.5 Exploration costs in production licences
in the North Sea according to the size of the companies
(Source: Norwegian Petroleum Directorate)
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CASO NORUEGA

' 70 - mAppraisal wells 2005 Exploration Allowance

Z . 2007  Edvard GriegArea 409
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Figure 5.1 Exploration wells spudded on the NCS 1966-2011
(Source: Norwegian Petroleum Directorate) 2013 Gohta 715



OIL & CAS CONSULTANTS

Main Contact:
Broad suite of

technical and _ o Carlos Garibaldi
commercial The Americas O&G specialists, Managing Partner
S integrating technical with commercial, PlataEnergy, LLC

- f I rlos.garibaldi@plataenergy.com
Nine and connecting investors to +1.832.878.3695

professionals
combining over
280 years of
Mmanagement
technical and
regional
expertise

opportunities
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