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El Negocio de la Exploracion

La inversión global en E&P se 

mantiene en leve alza después 

de la crisis del 2015



Data are IEA
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Inversión global en 

E&P las NOC 

(Estatales) y 

Majors aumentan 

su nivel de 

inversión

NOC

NOC



Source: IEA analysis with calculations based on Rystad Energy (2019).
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Inversión global en 

Exploración en 

caída y recursos 

descubiertos de 

gas y petróleo en 

caida



Inversión global en 

Exploración por 

tipo de compania

en caída 
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INVERSION EXPLORACION LATAM 



PERCEPCION DE PROBLEMATICA CON EXPLORACION 
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❑ Percepción de Destrucción de Valor con la Exploración

❑ Percepción de Demanda Cubierta con Reservas Existentes

❑ Abandono de Plays Frontera y Deep Water.

❑ Costos Altos de Hallazgo (Finding Cost)

❑ Reemplazo de Reservas con Shale Plays y Adquisiciones (M&A)

❑ Reservas descubiertas no desarrollables por temas contractuales o 

políticos (p.e. Venezuela).

❑ Recorte de Presupuestos Exploración, Staff y Facilidades



PORQUE EXPLORAR 
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❑ Incorporación de Recursos Contingentes y Reemplazo de Reservas vs 

Adquisiciones y/o EOR, Infill etc

❑ Exploración es la forma mas eficiente de crear valor en E&P

❑ Para ser Exitoso se Requiere de un Portafolio de Prospectos :

1) Estimación de riesgo. Minimizar riesgos con resultados previsibles

2) Maximización de Valor → Ranking por E[VPN])

3) Alocacion correcta de Capex : Decisiones de inversión.

4) Optimizar a través de Farm outs / Farm ins

Un buen 

Portafolio 

permite 

tener 

éxito en

Exploración



EL ESTADO DEBE FOMENTAR LA EXPLORACION 
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✓ ATRAER CAPITAL DE RIESGO PARA ABRIR NUEVOS PLAYS Y CUENCAS

✓ DESARROLLAR CONOCIMIENTO DEL POTENCIAL EXPLORATORIO

✓ INCREMENTAR BASES DE RESERVAS Y RECURSOS DEL PAIS

PROCESOS PARA ATRAER INVERSION EXPLORATORIA 

✓ RONDAS COMPETITIVAS (PERMANENTES O PERIODICAS)

✓ACUERDOS DE EVALUACION TECNICAS (TEAS)

✓ SISMICA ESPECULATIVA POR PARTE DE PROVEEDORES 



Etapas de Industria Petroleo y Gas con Concepto de Riesgo

El Negocio de la Exploracion

Exploración Desarrollo Producción Transporte
Refinación

Petroquímica
Marketing & 

Comercialización

Upstream
(E&P)

Midstream Downstream

Desarrollo

Exploración ProducciónDesarrollo

Recursos
Prospectivos

Recursos
Contingentes

Reservas

Recursos por descubrir HC descubiertos Cantidades de HC, que  se 
estima recuperar en 
condiciones económicasObjetivo de Exploracion

RIESGO

El estado 

debe 

fomentar la 

actividad de 

riesgo con 

contratos 

favorables a 

la inversión

Goverment

Take <60%



NUEVOS 
NEGOCIOS

EVALUAR 
PERFORAR

DELIMITAR 
RECURSOS 

CONTINGENTES

TRANSFERIR 
ACTIVOS A

PRODUCCION

ACCEDER A TIERRAS
DE CALIDAD

EN CUENCAS SELECTAS

ACELERAR LA MADURACION 
Y PERFORACION DE 

PROSPECTOS

MOVER BARRILES CON 
CALIDAD Y
EFICIENCIA

Fases de Exploración de Compañías Operadoras
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FASES
OPERATIVAS

INTELIGENCIA COMERCIAL
Y TECNICA

La Agencia 

Nacional o 

Ministerio debe 

catalogar cuencas 

y estimar riesgos 

para ser exitosos 

en la valoración 

de los requisitos 

y condiciones a 

las Operadoras



Las Operadoras 

tienen una tasa 

de Éxito 

Geológico del 

40% y Comercial 

del 12%
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4 Desarrollos
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Estado

(NOC, 

Agencias, 

Ministerios)



Ciclo Virtuoso de Creación de Valor con Exploración
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Las Operadoras 

tienen una ciclo 

de inversión a 

riesgo 

normalizado que 

entrega las 

reservas 

reemplazadas.



Albacora

Marlim

Parque das Baleias

Lula

Sapinhoá y Cernambi

Libra

Franco y seção Onerosa

Santos pre sal

Campos pos sal

Brasil Licitacion 1

El ejemplo mas 

espectacular del 

manejo de un 

Portafolio es 

Presal Brasil

Con unos 

recursos 

descubiertos de 

90 billones de 

barriles
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Brasil Licitacion 16



Brasil Produccion de Crudo (bopd)Brasil Reservas Probadas (BB bbls)
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Delimitación

Exploración YTF
K

b
o

e/
d

Producción

Desarrollo

Libra, Cernambi, Franco

Carcará, Sergipe, 
Cessão Onerosa

Marlim, Albacora, Roncador, Parque 
Balenas

Lula, Sapinhoá
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Permitirá llevar la 

producción de 

Brasil a 4 

millones de 

barriles por dia

Post Sal

Pre Sal
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❑ La Exploración crea valor en las condiciones apropiadas de riesgo y 

manejo de decisiones de Portafolio

❑ Es el negocio de mayor creación de valor mirando solo los casos de éxito

(10 a 100 orden de magnitud en NPV sin riesgo)

❑ El estado (Agencias o Ministerio) debe fomentar y crear las condiciones 

para la inversión a riesgo de las Operadoras

❑ Las formas mas eficientes de fomentar la Exploración es a través de 

Rondas o AET con contratos atractivos PSC o T&R (Goverment Take < 

60%.)

IDEAS FINALES 
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CASO NORUEGA INCENTIVO 2005

✓ 27% Corporate Tax

✓ 51% Special Tax

✓ Total G Take 88%

✓ Incentivo a la Exploración de hasta el 78%
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CASO NORUEGA 



Main Contact:

Carlos Garibaldi
Managing Partner

Plata Energy, LLC
carlos.garibaldi@plataenergy.com

+1. 832.878.3695

The Americas O&G specialists, 
integrating technical with commercial, 

and connecting investors to 
opportunities

Broad suite of 
technical and 
commercial 
services

Nine 
professionals 
combining over 
280 years of 
management, 
technical  and 
regional 
expertise

mailto:carlos.garibaldi@plataenergy.com



